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Tienes los mejores proyectos del barrio y nadie te encuentra. Esto es
lo que falta.

Tu trabajo habla por si solo. Los proyectos que has entregado en los Ultimos afios son la
prueba de que sabes lo que haces — en distribucion, en materiales, en gestion de obra,
en ese punto donde la técnica y la estética se encuentran. El problema es que eso lo
saben tus clientes actuales. Pero el cliente que te necesita ahora mismo no sabe que
existes.

Tener una web bonita no es lo mismo que tener visibilidad. Y tener visibilidad no es lo mismo
que atraer al cliente correcto. Esta guia va sobre la diferencia entre las tres.

Por qué los despachos de arquitectura son invisibles online (aunque
no lo parezca)

Hay una paradoja frecuente en el sector: estudios con un portfolio extraordinario que generan
muy poco trafico web y casi ninguna consulta organica. Mientras otros despachos con
proyectos claramente inferiores aparecen en los primeros resultados de blsqueda y reciben
consultas de forma constante.

La diferencia no esté en la calidad del trabajo. Estd en cdmo se comunica ese trabajo en el
entorno digital. Un despacho puede tener los mejores renders del sector y aun asi ser
invisible para alguien que busca "arquitecto para reforma en Valencia".

Las 4 razones por las que no te encuentran

1. Tu web habla de estética pero no responde preguntas

Las webs de arquitectura suelen ser visualmente impecables. Galerias de proyectos,
imagenes de alta calidad, tipografias cuidadas. Y muy poco texto que responda a lo que un
cliente potencial realmente busca: ¢cuanto cuesta una reforma?, ¢ cuanto tarda?, ¢cémo es
el proceso?, ¢trabajais en mi zona?

Los buscadores — y cada vez mas los motores de IA — posicionan el contenido que
responde preguntas reales. Si tu web solo muestra imagenes sin texto, es practicamente
invisible para Google y para ChatGPT.

2. No tienes presencia en Google My Business o esta incompleta

Cuando alguien busca "arquitecto en [tu ciudad]", los primeros resultados que aparecen casi
siempre son fichas de Google My Business. Si la tuya no existe, esta sin fotos o lleva meses
sin actualizarse, ya has perdido esa visibilidad antes de que el cliente llegue a tu web.

@carmenconecta - Instagram 1



Carmen Conecta Tienes los mejores proyectos y nadie te encuentra carmenconecta.es

Una ficha completa — con fotos de proyectos, descripcién de servicios, zona de
actuacion y resefias de clientes — puede ser la fuente de captacién mas potente que
tengas, y es completamente gratuita.

3. Tu contenido muestra resultados pero no genera autoridad

Publicar fotos de proyectos terminados esta bien. Pero lo que convierte a un despacho en
una referencia — lo que hace que los clientes lleguen ya convencidos de que quieren trabajar
contigo — es el contenido que demuestra criterio: articulos que explican cémo piensas,
videos que muestran cémo resuelves problemas, reflexiones sobre materiales, distribuciones
o tendencias del sector.

4. No estas donde esta la conversacién sobre tu sector

Tu cliente potencial esta en Instagram buscando referencias de reforma, en foros
preguntando por presupuestos, en LinkedIn siguiendo a referentes del sector. Si tu presencia
digital se limita a una web estética y alguna publicacion esporadica en redes, estas fuera de
la conversacion donde se toman las decisiones de a quién contratar.

"Tener una web bonita no es visibilidad. Visibilidad es que el
cliente correcto te encuentre cuando te esta buscando."

Por donde empezar: 3 acciones con impacto inmediato

. Completa o creatu ficha de Google My Business. Afiade fotos de proyectos, describe
tus servicios con detalle, incluye tu zona de actuacion y activa las resefas. Es lo que
mas visibilidad local te da con menos esfuerzo.

. Escribe una pagina de "Como trabajamos" en tu web que responda las preguntas
mas frecuentes de tus clientes: proceso, plazos, como se gestiona la comunicacioén, qué
incluye el proyecto. Ese contenido es exactamente lo que los buscadores necesitan para
posicionarte.

. Documenta tu proximo proyecto en proceso. No el resultado final: el proceso. Las
decisiones que tomaste, los problemas que resolviste, el didlogo con el cliente. Ese
contenido genera autoridad y diferenciacion que ningun portfolio estatico puede dar.

Una pregunta directa: busca ahora en Google "arquitecto para reforma en [tu ciudad]".
JApareces? ¢En qué posicion? La respuesta a esa pregunta te dice exactamente
cuanto trabajo hay por hacer.
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Si este contenido te ha resultado util, te leemos en:

estudio@carmenconecta.es - 634 365 471
carmenconecta.es

Siguenos en Instagram: @carmenconecta
Publicamos cada semana contenido como este para que tu negocio crezca.
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